
Gerne loten wir gemeinsam mit Ihnen zusätzliche Erfolgspotenziale für Ihr 
Unternehmen aus. Für die Vereinbarung eines Gesprächstermins rufen Sie bitte 
eines unserer Communication- & Welcome-Center an. Wir freuen uns auf einen 
angeregten, unverbindlichen Gedankenaustausch.

D / A / CH plus Italien

Corporate Office
X-plus im Italienischen Honorarkonsulat                                                                                                        
Lederergasse 6
A-5020 Salzburg
Tel.: +43 (0)662-88 18 00 
(Mo. – Fr. 8.00 – 18.00 Uhr)
Fax: +43 (0)662-88 18 88
Email: austria@x-plus-management.com 

X-plus-Management GmbH

Internationale Unternehmensberatung
International Consultancy and Advisory

CEE

Satellite-Office
X-plus bei Servotel GmbH
Hub & Spoke - SK, CZ, HU, RO, BG,  
UA, Balkan
Hondastrasse 1
A-2351 Wiener Neudorf (Vienna)
Tel.: +43 (0)2236-812 35 08
(Mo. – Fr. 8.00 – 18.00 Uhr)
Email: cee@x-plus-management.com 

MENA

Satellite-Office
X-plus im Business Park BCI / Mebah FZE
Hub & Spoke - UAE, Oman, Qatar, Bahrain, 
KSA, Kuwait
RAK Free Trade Zone
UAE - Ras al Khaimah
Tel.: +971 (0)56-718 67 73
(Sa. – Mi. / Bürozeiten auf Anfrage)
Email: arab@x-plus-management.com 

www.x-plus-management.com

Satellite Office
X-plus bei Deutsche Bureau AG
Friedrichstrasse 171 
D-10117 Berlin
Tel.: +49 (0)30-520 04 93 78 
(Mo. – Fr. 9.00 – 17.00 Uhr)
Fax: +49 (0)30–520 04 93 79
Email: germany@x-plus-management.com



Emerging Markets – SK, 
SLO, H, BG, UA: Diese 
weiterhin aufstrebenden 
südosteuropäischen Staaten 
bieten ausgezeichnete 
Rahmenbedingungen für 
die schnelle Verwirklichung 
unternehmerischer Visionen.

Wir sind mit der Sprache, 
Mentalitäten und Kulturen 
des arabischen Raums bestens 
vertraut und verfügen über 
hervorragende Geschäfts-
beziehungen im Arabischen 
Golf, der Levante und dem 
Maghreb.

Durch konstantes und richti-
ges Netzwerken verfügen wir 
zudem über additive Lösun-
gen mittels unserer bewährten 
Beraterpartner, wie z.B. für 
Gründungsfinanzierung, 
Investoren, Patentrecht, 
Steuerberatung, M&A oder 
Strategische Allianzen (joint 
ventures). 

Nach wie vor wirtschaftlich 
hoch interessante Stand-
orte und geopolitische 
Drehscheiben in die neuen 
EU-Mitgliedsstaaten sowie 
Plattformen für CEE, 
MENA und den „Rest“  
der Welt.  

Wir haben eine äußerst 
feine Nase, wenn es um das 
Auffinden von Einsparungs-
potenzial und Mehrwert in 
Logistik- und Transport-
prozessen geht. Wir beraten 
KMUs und Global Player 
(Warehousing, Güterver-
kehrsysteme) und arbeiten 
vielfach erfolgshonoriert.

Wirtschaftlicher Erfolg ist die 
Summe vieler geschickter Schach-
züge. X-plus-Management bringt 
jene Faktoren ins Spiel, die unseren 
Kunden zusätzlichen Erfolg sichern. 
Mit Erfahrung, bestem Wissen 
und Gewissen sowie den richtigen 
Verbindungen am rechten Ort. 

Wir offerieren neueste, 
ausgewählte und auditierte 
high-end-Technologien und / 
oder -Verfahrenstechniken (z.B. 
Werkstoffverarbeitung in der 
zuliefer-produzierenden Indu-
strie) über unsere vielfachen 
strategischen Partner. Gerne 
stehen wir auch für ausgefeilte 
und abgegrenzte Speziallösun-
gen zur Verfügung. 
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Optimierung durch Auto-
matisierung bzw. Standardi-
sierung mit hocheffizienten 
business solutions:  
on-demand-Softwares, CR, 
SaaS und ganzheitliches 
Cloud Computing bzw. 
komplettes Outtasking 
durch Managed Services. 
Dies spart viel Geld, Zeit, 
Aufwand und vor allem 
Nerven!

IT

Mit unserem individuellen 
und erfahrenen Marktwis-
sen unterstützen wir Sie in 
allen Marketing-Belangen. 
Von der Strategie-Entwick-
lung, über Umsetzung von 
erfolgreicher Marktkommu-
nikation, bis zumVertrieb 
mit gezielter Umsatzgene-
rierung.
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X-plus-Management verfügt 
über beste Kontakte. Wir 
bringen Sie mit den richtigen 
Leuten ins Gespräch und 
unterstützen Sie beim Auf- und 
Ausbau Ihrer neuen Wirt-
schaftsbeziehungen.
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eDie richtigen Leute zur ent-
scheidenden Zeit zu kennen! 
Unsere Empfehlung und Ver-
mittlung von Branchen-‘high 
potentials‘ ist bei Kunden 
sehr gefragt und wird perfekt 
umgesetzt - z.B. durch unsere 
langjährige Personalerfahrung 
innerhalb verschiedenster 
Branchen. 
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Wir optimieren gemäß stakeholder-value ganzheitlich und nachhaltig!


